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Quando os jurados passam pela porta de um Tribunal do Juri pela primeiravez, eles entram em um territorio
desconhecido. E vao lidar com o desconhecido, até que todo o processo, todo o caso, se desvende a seus olhos. Mas eles
ndo conseguem fazer isso sozinhos. Precisam de um guia Dois profissionais tarimbados vao se esforgar para cumprir bem
essafuncdo. Mais apenas um sera o guia de preferéncia dos jurados: o que conquistar a confianca deles.

Assim o advogado e professor de Direito Elliott Wilcox, editor do Trial Theater, passou aver o Tribunal do Jiri, depois de
fazer umaturné por um rio cercado de florestas e perigos. Todo 0 medo e toda a preocupagéo inicial se dissiparam logo
gue ele percebeu que tinha um guia excepcional. Como no passeio por um rio infestado de hipop6tamoas, jacarés e outras
promessas de perigo, 0s conhecimentos intel ectuais de um guia sdo de extrema importancia. No entanto, 0 que acaba
cativando turistas — e jurados na aventura do Tribunal do Jari — so fatores psicol gicos, emocionais e
comportamentais, que despertam a confianca dos "guiados”.

Wilcox apresenta alguns fatores que ajudam a cativar os jurados e despertar neles aimpresséo de que um advogado (ou
promotor) € o melhor guia para conduzi-los pelo territdrio desconhecido de um julgamento. Para que eles cheguem com
seguranga ao destino final, o veredicto, ele recomenda:

1. Sgjasincero. Paraisso, ndo ha formulas magicas, ndo haregras a serem seguidas, ndo haumalistade "dicas". "Ou vocé
€ sincero ou ndo é. Nao ha conselho que possa gjuda-lo a aprender a ser sincera”, ele diz. No tribunal, o advogado (ou
promotor) € sincero quando ele apresenta aos jurados um caso (com os fatos, provas, argumentos e aegacfes) no qual ele
acredita. Quando ele ndo acredita no caso, 0s jurados sentem que alguma coisa esta errada, mesmo que ndo consigam
explicar racionalmente o que sgja. Assim, se 0 "candidato a guia dos jurados' ndo esta convencido de que seu caso é forte,
€ melhor rever todo o caso e toda sua sustentacdo juridica, para chegar a uma defesa (ou acusagdo) em que ele mesmo
acredita. Do contrério, melhor pensar em aternativas.

2. Nao peca aos jurados que acreditem no impossivel. Todo advogado (ou promotor), ao iniciar um julgamento, abre uma
conta, cujo titulo é "credibilidade". Durante todo o julgamento, ele vai fazendo depdsitos nessa conta, até que ela se torne
visivel paraos jurados. "Quando vocé pede aos jurados para acreditar em algo impossivel ou que ndo faz sentido, vocé faz
um grande sagque na sua conta. V océ esta pedindo a eles para acreditar em vocé, em vez de levar em conta umavida
inteira de experiéncias préprias. Vocé ndo vai se sair bem", diz o professor.

Advogados e promotores se especializam em examinar nuangas as minucias. Sao capazes, por exemplo, de ler asletras
minusculas no pé de um andncio publicitério, o que a maioria das pessoas ndo faz. A maioria das pessoas se orienta pelo
gue elas acham que é o bom senso, hdo por um emaranhado de referéncias técnicas que parecem desafiar aldgica. Por
isso, é recomendavel que o advogado (ou o promotor), quando realmente quer ganhar um caso, apresente seus argumentos
auma pessoa leiga, paraelalhe dizer sefaz sentido. Quanto mais os argumentos forem alinhados com o bom senso, a
justeza e as expectativas gerais, melhor as chances do profissional se tornar o guia dos jurados.

3. N&o sgjaobstrucionista. Os jurados querem conhecer os fatos, as provas, os testemunhos e 0s argumentos que os levem
a entender melhor o caso, para que possam formar uma opini&o. Se o advogado (ou promotor) protesta com muita
frequéncia, osjurados tendem a pensar que ele esta tentando esconder "algum perigo depois da curva do rio" — ou fatos
gue podem decidir o caso. Protestos devem ser feitos com moderacdo. Apenas 0 necessario. Mesmo que o juiz esclareca
aos jurados que é funcéo de uma parte protestar, mesmo que declare aos jurados que 0 advogado (ou promotor) ndo esta
sendo julgado, os jurados tendem a pensar que €ele esta tentando impedir que a verdade venha atona.

4. N&o tente tergiversar narememoracao dos fatos ou dos testemunhos. O profissional ndo deve sequer tentar contornar
um pouco as coisas, para gque elas soem melhor aos ouvidos dos jurados. Coletivamente, os jurados tém uma lembranca
dos fatos, dos testemunhos, das provas melhor do que a dele. Pode ser uma quebra de confianca irrecuperével. No
minimo, podera prejudicar sua credibilidade. Nesse ponto, o advogado (ou promotor) abdica de seu cargo de guia, para
assumir o de vendedor "enrol&o”, pois foi isso 0 que fez: tentar "enrolar” os jurados.

5. Admita fraquezas do caso. De preferéncia, antes que o oponente as trombeteie. E que 0 "anincio" da fraqueza de seu
caso se torne um sucesso ho julgamento. Ao anunciar primeiro algum ponto fraco do caso, o profissional retira o vento
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forte que ia soprar afavor do barco de seu oponente. Quando 0 oponente mencionar o caso, 0s jurados tendem a pensar:
"Sim, j& sabiamos disso. N&o € novidade'. Se o advogado expde os pontos fortes e fracos de seu proprio caso, ele éo
melhor guia para conduzir os jurados pelo territorio desconhecido do julgamento.

Se 0 oponente, por sua vez, ndo mencionar algum ponto fraco relevante do caso, 0 advogado (ou promotor) podera
lembrar os jurados que esse € um problema tdo sério que a outra parte sequer tocou nesse assunto. Sabe que ndo ha
resposta, ndo ha explicacao para esse problema, por isso preferiu esperar que passasse despercebido. Mas aele cabe
esclarecer (ou guiar) osjurados.

6. Sgja auténtico. O advogado (ou promotor) ndo deve tentar imitar os melhores criminalistas do pais e nem mesmo um
colega mais experiente, que tem um estilo admiravel. Em todas as situagdes, deve ser ele mesmo. E ndo € sO ele. Seus
clientes e testemunhas devem ser auténticos. usar as roupas com as quais estéo acostumados, falar como sempre o fazem,
se comportar de maneiranormal. Seus argumentos devem ser auténticos. 1sto €, ndo deve enveredar por caminhos que
levem os jurados a suspeitar que seus argumentos sao fal sos, porque tudo o mais pode parecer falso. S6 agindo sem
gualquer tipo de falsidade, seu caso val garantir o selo de autenticidade, conferido pelos jurados.

Fonte: https://conjur.jumps.com.br/2012-dez-02/funcao-guia-jurados-privil egi o-advogados-promotores/
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