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Tema 1.412/STJ: nem toda bonificagao éreceita
tributavel

O Tema 1.412 do Superior Tribunal de Justica coloca em julgamento discussao que, a primeiravista, parece restritaa
técnicatributaria: bonificagdes e descontos concedidos por fornecedores devem compor a base de célculo do PIS/Cofins
do adquirente?

A pergunta, embora simples naformulagdo, é complexa nas
consequéncias. O que esta em debate no € apenas a classificacdo
juridica de descontos ou bonificacfes. A questdo em debate é saber se
determinada vantagem comercial representa, para quem arecebe, receita
nova ou apenas a reducao do custo de aquisicdo da mercadoria.

Essa disting&o é essencial. O PIS/Cofins incide sobre receita. Redugo de ——"f b i o T i
custo, por suavez, ndo € receita. Quando uma empresa compra :
mercadorias em condigdes comerciais mais vantajosas, recebe
bonificac&o em mercadoria ou obtém abatimento por volume, elando
necessariamente esta faturando mais. Em muitos casos, esté apenas
comprando melhor.

A controvérsia é relevante porgue cadei as econdmicas modernas ndo

operam apenas com precos lineares. Varegjo, atacado, distribuicao,

farmécias, supermercados, material de construcédo, alimentos, bebidas, eletroeletronicos, plataformas digitais e outros
setores organizam suas relacbes comerciais por meio de descontos por volume, bonificactes, rebates, politicas
promocionais, acordos de abastecimento e gjustes de preco. Esses instrumentos ndo sao excegdes artificiais. S&o parte da
organizagdo econdmica dos mercados.

A formacomo o STJresolver o Tema 1.412 poderd, portanto, produzir efeitos para além dos processos concretos. A tese
fixadaindicard como o Direito Tributério brasileiro pretende qualificar beneficios comerciais em relagdes econdmicas
sofisticadas: se apartir de leituraformal e presuntiva, ou se a partir da substéncia econémica da operagéo.

A preocupacdo da Fazenda Nacional néo deve ser descartada. Ha situaces em gue val ores recebidos pelo adquirente
podem, de fato, configurar receita tributavel. 1sso ocorre quando a vantagem remunera prestacdo auténoma ao fornecedor
— por exemplo, publicidade, exposi¢do privilegiada de produtos, campanhas promocionais especificas, servigos de trade
marketing, uso de estrutura comercial ou cumprimento de obrigacéo destacavel da compra e venda.

Nesses casos, a empresa adquirente ndo esta apenas comprando mercadorias em melhores condicdes. Esté prestando algo
ao fornecedor e recebendo remuneragdo por isso. A tributagdo pode ser discutida em bases mais consistentes, porque ha
ingresso patrimonial proprio, associado a atividade autbnoma.

Spacca
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O problema esta em transformar essa possibilidade em presuncéo geral.

Nem toda bonificacdo remunera servico. Nem todo desconto
condicionado a volume representa receita. Nem toda politica comercial
vinculada a metas, escala ou abastecimento transforma o comprador em
prestador de servico do fornecedor. Muitas vezes, esses elementos
apenas definem o preco efetivo da mercadoria adquirida.

A distin¢go prética pode ser explicada de forma simples. Se um
supermercado compra mil unidades de determinado produto e recebe
outras cem unidades bonificadas, a consequéncia econdmicaimediata é a
reducdo do custo médio de aquisi¢cdo. Se uma rede varejista obtém prego
menor porque compra em maior volume, antecipa pedidos ou organiza
melhor o abastecimento, também ha reducéo de custo. Ndo ha, por isso
apenas, receita nova.

Do ponto de vista do fornecedor, o desconto pode reduzir areceita da
venda. Do ponto de vista do adquirente, 0 mesmo fato reduz o custo de
aquisicdo. A perspectivaimporta. O erro estd em presumir que toda
vantagem concedida pelo fornecedor se converte, automaticamente, em
receita tributéavel do comprador.

Essa confusdo alargaindevidamente a base de célculo das contribui¢oes. Receita € ingresso patrimonia positivo, proprio e
autbnomo. Reducao de custo € menor sacrificio econdmico para adquirir mercadorias ou insumos. Sao categorias
distintas, com efeitos tributarios distintos.

Por isso, 0 Tema 1.412 exige solucéo que va além do rétulo contratual. As expressdes “bonificacdo”, “desconto”,
“rebate”, “verba comercial” ou “incentivo” ndo bastam para definir aincidénciatributéria. O que importa € a fungdo
econOmica da vantagem.

A pergunta correta deve ser: a vantagem esté vinculada a compra da mercadoria ou remunera obrigagdo auténoma do
adquirente? Reduz o custo médio de aquisi¢do ou representaingresso desvinculado da operacéo de compra? Decorre de
politica de prego, volume e abastecimento ou de publicidade, exposi¢do, marketing e performance? Ha verdadeira
contraprestacéo ou apenas melhor condi¢cdo comercial ?

Esse critério permite separar situacdes que ndo devem ser tratadas de formaigual.

Quando a vantagem estiver vinculada a operacéo de compra e venda, sem remuneragao por servico autbnomo, o
tratamento adequado é de reducdo de custo. Quando houver prestacdo de servico, publicidade, exposi¢ao comercial,
campanha especifica ou obrigacéo destacavel, podera haver receita tributével.

Essa solucdo é mais aderente a realidade econdmica e mais compativel com a segurancajuridica. Elapreservaa
capacidade do Fisco de tributar receitas efetivas, mas impede que reducdes de custo sejam convertidas em receita por
presuncao.

Tese ampla detributacdo produziria efeitos relevantes

Em primeiro lugar, aumentaria o custo das cadeias de distribui¢do. Se bonificacfes e descontos que apenas reduzem o
custo de aguisicdo passarem a sofrer PIS/Cofins no adquirente, parte do ganho comercial desaparecera em custo fiscal.
Esse custo podera ser absorvido por margens menores, por reducéo de promogdes ou pelo aumento do prego ao
consumidor.

Em segundo lugar, haveriaincentivo a alteracéo artificial de modelos de negécio. Empresas poderiam abandonar
mecanismos | egitimos de bonificagéo, rebate e desconto por volume néo por ineficiéncia econdmica, mas por risco
tributario. A tributagdo passaria, assim, ainterferir naforma como fornecedores e adquirentes organizam suas relagoes
comerciais.
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Em terceiro lugar, ainseguranca juridica aumentaria. Empresas teriam dificuldade de prever quando uma politica
comercial serétratada como reducdo de preco e quando sera requalificada como receita tributavel. Em setores de margens
estreitas, alta escala e forte competicdo, essa incerteza tem efeito econdmico expressivo.

Em quarto lugar, haveriaimpacto concorrencial. Empresas com maior capacidade de redesenhar contratos, notas fiscais e
sistemas de apuracdo poderiam se adaptar melhor. Empresas menores tenderiam a suportar proporcionalmente mais custo
erisco. A interpretacdo tributéria, nesse cenario, deixa de ser neutra e passa ainterferir na estrutura competitiva dos
mercados.

A discussdo dialoga diretamente com a neutralidade tributaria. Neutralidade ndo significa auséncia de tributacdo. Significa
que atributacdo ndo deve desorganizar, sem razdo suficiente, escol has econdmicas eficientes. Se bonificagdes e descontos
s80 instrumentos | egitimos de formagéo de preco, ganho de escala, gestdo de estoque e eficiéncia da cadeia, 0 sistema
tributario ndo deve desestimular seu uso por meio de qualificagdo automética.

Essa preocupacao ganha ainda mais relevancia no contexto da reformatributaria. O novo sistema de tributacéo do
consumo foi construido sob os principios da simplicidade, transparéncia, justica tributéria, cooperacéo e neutralidade.
Esses principios ndo podem ser tratados como enunciados abstratos. Eles devem orientar aforma como a Administracéo
Tributaria e os tribunais classificam operaces econdmicas concretas.

Simplicidade néo autoriza simplificagdo artificial darealidade. Transparéncia ndo se compatibiliza com a desconsideracéo
do preco efetivo da operacdo. Justica tributéria ndo se realiza pela ampliacéo presumida de bases de célculo. E
neutralidade ndo convive bem com a tributag&o de custos como se fossem receitas.

Temapodeirradiar efeitos para outros debatestributarios

Embora a controvérsia tenha origem em rel agbes entre fornecedores e adquirentes, aldgica de qualificagdo econbémica
aparece em diversos mercados.

Em setores regulados, por exemplo, € comum que prego, prazo, risco, flexibilidade e beneficios comerciais componham a
mesma arquitetura de oferta. Telecomunicacdes oferece exemplo ilustrativo. Em certas contratacfes, o consumidor pode
escol her entre aparelho avulso, plano sem permanéncia, plano com permanéncia, beneficios digitais e ofertas integradas
de aparelho e servico. A leitura apressada poderiatratar a diferenca de preco como desconto condicionado. Mas, em
muitos casos, trata-se de produto econémico distinto, com preco proprio, risco proprio e |6gica regulatéria propria.

Esse exemplo ndo é o centro do Tema 1.412, mas gjuda arevelar o problema metodol 6gico. O Direito Tributério ndo pode
qualificar uma operacao complexa apenas comparando pregos nominais ou aplicando rétul os tradicionais. Uma passagem
aérea ndo reembolsdvel ndo é o mesmo produto econdmico que uma passagem flexivel. Umadiaria de hotel pré-paga ndo
€ idéntica a umatarifa com cancelamento gratuito. Um plano anual de software ndo é equivalente a uma assinatura
mensal. Preco, prazo, risco e flexibilidade também compdem o produto.

A mesmaldgica se aplica as cadeias comerciais. Uma mercadoria adquirida em contexto de volume, bonificacéo, rebate
ou politica de abastecimento pode ter prego econémico diferente daquele de uma operacéo isolada. A diferenca ndo
significa, necessariamente, receita do adquirente. Pode significar apenas o preco real da operagéo.

O STJtem, portanto, a oportunidade de fixar umatese equilibrada. Ndo se trata de afirmar que toda bonificagdo € sempre
ndo tributédvel. Também ndo se deve concluir que toda bonificagdo ou todo desconto condicionado € automaticamente
receita. A solugdo mais adequada esta na disting&o.

Bonificacdes, descontos e rebates concedidos por fornecedores ao adquirente ndo devem integrar a base de calculo do
PI1S/Cofins quando estiverem vinculados a operacéo de compra e venda e representarem reducéo do custo de aquisicao.

Somente devem ser tributados quando configurarem ingresso patrimonial auténomo, decorrente de prestacéo de servico,
publicidade, exposi¢éo comercial, performance ou outra contraprestacéo propria do adquirente.

Essa formulagdo tem trésvirtudes

A primeiraéjuridica: preserva a materialidade do PIS/Cofins, que incide sobre receita, ndo sobre reducéo de custo.

A segunda é econdmica: respeita a forma como cadeias comerciais organizam preco, volume, escala e abastecimento.
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A terceiraéingtitucional: reduz litigiosidade, evita presungdes amplas e fornece critérios mais objetivos para
contribuintes, administragdo tributaria e Poder Judiciério.

O debate do Tema 1.412 n&o é disputa entre arrecadaco e plangjamento tributério. E discussio sobre método de
qualificagdo juridica da realidade econdmica. E esse método importa. Em mercados complexos, categorias tributarias
tradicionais precisam ser aplicadas com cuidado, sob pena de transformar instrumentos comerciais legitimos em fatos
geradores artificiais.

A tributacdo deve alcancar receita. Quando ha remuneracdo por servico, publicidade, exposi¢do, performance ou
obrigacdo autbnoma, a incidéncia pode ser justificada. Mas quando ha apenas reducéo do custo de aquisicdo, gjuste de
preco ou politicacomercia vinculada a compra e venda, falta o elemento essencial para aincidénciado PIS/Cofins.

Nem toda vantagem comercial é receita. Nem toda bonificacdo é faturamento. Nem todo desconto é condicionado. E nem
toda condic&o negocia transformaa compra mais barata em ingresso tributavel.

O desafio do STJ, no Tema 1.412, é reconhecer essa diferenca e evitar que a busca por simplicidade resulte em
simplificacdo indevida da realidade econémica.

As vezes, 0 que se pretende tributar como receita é apenas o preco real da operacéo.

Fonte: https.//conjur.jumps.com.br/2026-jun-15/tema-1-412-stj-nem-toda-bonificacao-e-receita-tributavel/
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